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1. 대규모 고급 A.P.T 석공사의 개요

1) 석공사의 개요라함은

설계 도서에 따라 설계자와 발주처의 의도를 100% 반영시킬 수 있는

작업을 의미한다.

2) 이 작업을 충족시킬 수 있는 조건은

① 품질   ② 납기 ③ 가격 ④ 시공으로 일축할 수 있다.

3) 일반적인 석공사와 달리 고급 A.P.T 내부 석공사는 20,30가지 색상의

석종이 대량으로 여러 가구에 동시에 납품, 시공됨에 따라 A.P.T 동별,

세대별로 균일하게 품질관리를 하여야 함이 난제로 되어있다.

4) 대부분의 외산석공사의 발주유형을 분석하여 보면 업체결정을 하는데

많은 노력과 시간을 허비하고 있다. 외산석공사의 중요한 것은 어떤

업체와 일하느냐가 중요한 것이 아니고 업체와 어떻게 일할 것 이냐가

중요한 것이다.

5) 이에 지급자재와 도급자재의 차이점을 비교하고 그에 따른 업체선정

기준을 표명 코자 함이다.



1. 지급자재와 도급자재의 발주 유형
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1. 지급자재와 도급자재의 장, 단점 비교표

구분 장       점 단       점

 1. 발주처에서 직접구매  1. 자재 납품업체 선정의 어려움

지  2. 10~20% 이상 비용절감  2. 시공 완료시까지 자재관리의 부담

급  3. 현지 직접 검수로 품질 및 납기 관리가 용이

자  4. 각 인테리어 업체 및 석공사 업체에서 

재    시공인원을 수급하므로 공사기간 및 품질을

   준수 할수 있다.

 1. 발주처의 인테리어 협력업체나  1. 10~20% 이상의 비용상승

   석재시공업체에 발주하는 방식이    (석재시공회사 10%, 인테리어회사 10%) 

도    므로 리스크를 전가할 수 있다.  2. 품질 및 납기의 문제점 발생시 금전적인

급     것외의 책임전가 불능

자  3. 1개 업체에서 1개 내지는 모든동 및 세

재     대를 시공함으로 인원수급의 문제발생

 4. 인테리어 업체와 협력 관계에 난점이 

    있다.

 1. 현재 국내 고급호텔. 백화점. 빌라등의 수입석 발주 유형은 품질. 납기. 가격등을감안

실      하여 지급자재로 일관하고 있는 추세이다.

무  2. 또한 엄격한 품질 관리를 위해서는 자재를 발주처에서 검수권한을 갖고 수입현지에서

자      자재납품 업체와 철저한 품질검수를 한후 각 인테리어 업체에 자재를 지급하여 그들로

의      하여금 관리 책임하에 철저한 시공품질 관리를 할 수 있도록 하고있다.

견  3. 고급 A.P.T 란 일반 빌라와 달리 세대수에서 10배 내지는 100배 이상의 규모이므로

해      대량의 자재를 균일한 품질로 적기에 납품하여 시공하여야 하므로 입주가 지연되고 

     품질이 저하되는 경우 입주자와의 신뢰도에 생기는 문제는 물질적, 금전적으로 해결

     하기 어려울 것이다.



4. 지급자재의 발주유형

일반적으로 지급자재의 발주유형은

발주처 해외관계회사
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5. 납품업체의 업태별 장단점 비교

구분 장점 단점

 1. 납기 및 품질을 책임진다.  1. 모든 RISK를 포함함으로 오퍼상보다 가

수  2. 다국, 다품종의 석재관리가 용이하다.      격이 상승한다.

입  3. 신용장 개설기능이 있다.

업  4. 자재부족 및 설계변경시 대채물량 수급이

체      용이하다. (국내재고 및 사전에 예측한 재

     고 활용)

오  1. 국내수입업체보다 가격이 저렴하다.  1. 품질, 잡기의 책임전가가 용이하지 않다.

퍼  2. 자재 부족시 대체가 용이하지 않다.

업  3. 신용장 개설기능이 없다.

체

 1. 자국, 자사 자재일 경우 가격이 저렴하다.  1. 다국. 다품종. 다량의 석재를 취급할수 

외  2. 단일 석종 및 규격일경우 자재의 품질 및      없고 취급할경우 가격이 국내수입업체와

국      가격면에서 유리하다.      동일해진다.

회      예) 중앙일보. 삼성생명. 한솔사옥등의 외  2. 모든 RISK는 발주처에 있다.

사      부화강석 일경우

 1. 시공에 대한 이해도가 높다.  1. 수입업체, offer업체 등을 통하여야 한다.

시  2. 무역기능이 약하다.

공  3. 외국업체와의 코레스기능이 부족하다.

업  4. 사장내지 담당자의 외산석재에 대한 이

체      해도가 부족하다.



2) 납품예상 SCHEDULE (T-PROJECT 1차분)

NO 합계 7,8월 9월 10월 11월 12월 1월 2월 3월 4월 5월 6월 7월 8월

1 47,258       4,700  4,700  4,700  4,700  4,700  4,700  4,700  4,700  4,700  4,700  258     

2 22,625       2,200  2,200  2,200  2,200  2,200  2,200  2,200  2,200  2,200  2,200  625     

3 13,795       1,300  1,300  1,300  1,300  1,300  1,300  1,300  1,300  1,300  1,300  795     

4 9,262         900     900     900     900     900     900     900     900     900     900     262     

5 3,402         600     600     600     600     600     402     

6 2,045         400     400     400     400     400     45       

7 5,247         500     500     500     500     500     500     500     500     500     500     247     

8 1,627         200     200     200     200     200     627     

9 794           794     

10 45,430       4,500  4,500  4,500  4,500  4,500  4,500  4,500  4,500  4,500  4,500  430     

11 19,470       1,900  1,900  1,900  1,900  1,900  1,900  1,900  1,900  1,900  1,900  470     

12 5,161         500     500     500     500     500     500     500     500     500     500     161     

13 3,355         600     600     600     600     600     355     

14 527           527     

15 457           457     

16 4,269         800     800     800     800     800     269     

17 714           714     

18 808           808     

19 196           196     

20 601           601     

21 1,683         200     200     200     200     200     683     

22 1,984         200     200     200     200     200     984     

23 1,518         200     200     200     200     200     518     

24 626           626     

25 172           172     

26 110           110     

27 22             22       

28 119           119     

29 33             33       

193,310     -       ###### ###### ###### ###### ###### ###### ###### ###### ###### ###### ###### -       

    2009년 7월 ~ 2010년 8월 (14개월) 단위 : M2

GASCONE BEIGE

화이트 타소스

상떼블루

시나이펄

포천석 잔다듬

TIGER BEIGE

갤럭시 블랙

현무암

오르시나 MK

캐시미어 화이트

다크실버 트라버틴

입고준비

석종

델리카토크림

발작

칼리스톤화이트

 MOCA FORTIMA

아우리오

아티스틱

지알로오라토

아란화이트

CREAM MORI

예루살렘 엔틱

BLANCO MUFFIN

합      계

BRECHA MARITINA

GLALLO ONAMENTAL

니코라스 잔다듬

러스틱 스톤

디바 베이지

고흥석

GRIGIO DLAGARE



3) 선정된 석재의 문제점 파악

① 부위별로 지정된 석재를 사용해야 되는 이유?

② 색상, 물성, 가격, 표면마감등이 적합한지?

③ 각 석종별로 기간안에 공급이 가능한지?

④ 더 좋은 대체 석종은 없는지?



7. 실무자의 견해

1) 지금까지의 유형으로 보아 지급자재로 채택됨이 바람직하다고 사료되며

지급자재로 진행할 시 수입업자에게 의뢰해서 관리해 나감이 모든 부담을

줄일 수 있는 방법 입니다.

2) 현재 국내 수입업체는 베터상사, 우노, 토탈, 연합, 한국BM,  명보, 글로벌 

스톤등 10여개 회사 정도가 활발히 움직이고 있으며, 대부분 이 업체들이 

국내 수입석을 공급해 왔고 

3) 이에 본 PROJECT에 참여 할 업체 선정 문제를 다음과 같은 사항으로 확인

해 본다.

4) 원할한 물량조달과 공급을 위하여 다년간의 수입경험과 많은 공급선을 확보

한 수입회사가 유리할 것으로 사료됩니다.

5) 또한 충분한 해외공급업체에 대한 사전조사가 이루어진 회사에 수입을 의뢰 

하는게 바람직 합니다.

① 도면의 정확한 물량 산출 및 이해 능력

② L/C OPEN 외 하자 대체를 위한 재정 능력

③ 외환 RISK 관리 능력

④ 선박스케줄 관리 능력

⑤ 외국 석재 회사의 공급선 확보 유무

⑥ 기 대규모석공사 대리석 납품 경험 유무

⑦ 자체 공장 보유 유무

⑧ 재고 보유 유무

⑨ 시공 기술 보유 유무

⑩ 시공업체와의 협조 관계 정도

⑪ 지명원 상에 나타난 실적 정도

⑫ 회사 OWNER의 자질

⑬ 시공 물량 변경 및 증감시의 대체 능력

⑭ 발주처와의 도덕적, 업무적인 신뢰

⑮ 10개국 이상 30여가지의 석종을 원석채석, 운반, 가공,

품질관리 등을 고려하여 완벽한 project를 진행하려면

업체의 사장내지 담당자의 경력이 최소 20년 이상은 

되어야 한다고 사료됨

─ 다              음 ─


